
Nachwuchskraft für die 
Immobilienprojektentwicklung 
und Vertriebskoordination (w/m/d)  

Die WI Capital GmbH investiert als Family Office trendsicher in Immobilien- und Projektentwicklungen. 
Der Erfolg basiert auf Geschäftsbeziehungen, die beidseitig wachstumsorientiert, partnerschaftlich, 
nachhaltig und der gegenseitigen Profitabilität verpflichtet sind. Schwerpunkte bilden neben der 
Immobilienprojektentwicklung langfristige Unternehmensbeteiligungen. Mehr über uns können Sie auf 
unserer Homepage www.wi-capital.de erfahren. 

Zur Verstärkung unseres Teams in Hildesheim suchen wir eine Vollzeitkraft.  

WAS BRINGEN SIE MIT
Sie haben Immobilienmanagement oder -wirtschaft studiert oder eine geeignete kaufmännische 

Berufsausbildung erfolgreich absolviert und verfügen bestenfalls über eine Berufserfahrung in einem 

Immobilienunternehmen, einem Notariat oder bei Fachanwälten für Immobilienrecht. Sie arbeiten 

sorgfältig, zuverlässig, gut strukturiert, engagiert und teamorientiert und verfügen über gute MS-

Office-Kenntnisse. Sie sind serviceorientiert, aber auch konsequent im Umgang mit den externen 

Vertriebspartnern.

Bitte senden Sie mir Ihre aussagekräftige Bewerbung oder 

rufen Sie mich einfach persönlich an:

WI Capital GmbH

Herrn Mark Zimmermann

Phoenixallee 5 -7 • 31137 Hildesheim

Telefon 0 51 21 / 28 35 1 - 0

mz@wi-capital.de • www.wi-capital.de

WAS ERWARTET SIE BEI UNS:

Wir erwerben und entwickeln geeignete Grundstücke und Immobilien. Teile unseres Bestandes und der 

Neuentwicklungen platzieren wir am Markt. Im Team mit Ihren Kollegen aus der Projektentwicklung und dem 

Vertrieb übernehmen Sie die folgenden Aufgaben:    

Mitwirken bei der Bewertung geeigneter Immobilien, der Kaufvertragserstellung und deren 

Entwicklung in Zusammenarbeit mit dem Baumanagement

Eigenverantwortliches Erstellen von Standortanalysen als Grundlage für die Projekt- /Immobilienauswahl

Gewissenhafte Ausarbeitung von Projektkalkulationen als Basis für Investitionsentscheidungen 

der Geschäftsführung

Schaffung geeigneter baureifer Grundstücke in Abstimmung mit dem Baumanagement

Vertriebliche Aufbereitung von Objekten in Zusammenarbeit mit dem Marketing

laufender Support unserer Vertriebspartner bei Fragen zu den Kaufverträgen, Pachtverträgen, 

zum WEG-Recht oder anderen immobilienspezifischen Fragen

Begleitung der Vermarktung und Kaufvertragsabwicklung 

Steuerung und Umsetzung der definierten Vertriebsziele 

Allgemeine administrative und organisatorische Tätigkeiten (Terminkoordination, Datenbankpflege 

und Dokumentation)

Bei entsprechender Eignung bietet unser Unternehmen die Chance, mittel- bis langfristig weitergehende und 

qualifiziertere Tätigkeiten zu erlernen und zu übernehmen, die Ihren individuellen Fähigkeiten entsprechen.

WAS ERWARTET SIE BEI UNS:

Sie werden Mitglied eines dynamischen und erfolgreichen Teams, das mit Spaß bei der Arbeit ist. 
Wir investieren in Ihre Weiterentwicklung und bieten Ihnen in einem sehr soliden 
Familienunternehmen die Chance, basierend auf Ihren Stärken, eigenständige Fachgebiete zu 
übernehmen. Mit hochwertigen Büroräumen, modernen Arbeitsmitteln, einer übertariflichen 
Bezahlung, einem betrieblichen Altersvorsorgekonzept, ausreichend Stellplätzen direkt vor der 
Tür, freien Getränken und einer wertschätzenden Unternehmenskultur schaffen wir ein 
angenehmes und engagiertes Umfeld. 
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